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全国2008年7月高等教育自学考试

国际商务管理学试题

课程代码：00947

一、单项选择题(本大题共25小题，每小题1分，共25分)

在每小题列出的四个备选项中只有一个是符合题目要求的，请将其代码填写在题后的括号内。错选、多选或未选均无分。
1．各种对外海、陆、空运输服务属于服务贸易中的（    ）

A．越境提供
B．境外消费

C．商业存在
D．自然人移动

2．目前世界上最大、最具权威性的国际标准化专门机构是（    ）

A．ISO
B．ISA

C．IMF
D．SOS
3．世界银行集团最年轻的机构是（    ）

A．国际开发协会
B．国际投资争端解决中心

C．多边投资担保机构
D．国际金融公司
4．要形成一个法律上“有意义”的买卖合同，需要具备的条件有（    ）

A．2个
B．3个

C．4个
D．5个
5．绿色壁垒是指（    ）

A．技术标准
B．卫生检疫规定

C．商品包装和标签的规定
D．环保标准
6．以下不属于不正当竞争的行为是（    ）

A．地方保护
B．价格歧视

C．假冒伪劣
D．反倾销
7．由于经常发生军事政变而被视为世界上政治最不稳定的地区之一是（    ）

A．欧洲
B．北美

C．非洲
D．拉丁美洲
8．按照国际标准，收入差距比较合理时的基尼系数是（    ）

A．0.2到0.3之间
B．0.3到0.4之间

C．0.4到0.5之间
D．0.2到0.5之间
9．国际商务项目的管理通常引入（    ）

A．政府管理模式
B．社会管理模式

C．第三方管理模式
D．第四方管理模式
10．决定市场需求水平的直接因素是（    ）

A．人口
B．收入

C．偏好
D．消费模式
11．国际营销实践中最富有挑战意义的环境因素是（    ）

A．政治法律环境
B．社会文化环境

C．经济环境
D．技术环境
12．谈判区就是谈判双方可以接受的（    ）

A．谈判底限
B．最好的交易条件

C．利益区间
D．费用水平
13．合同磋商的两个基本环节是（    ）

A．发盘、发价
B．要约、反要约

C．要约、承诺
D．接受、签合同
14．通过协商解决国际商务纠纷的优点是（    ）

A．节省诉讼费
B．降低双方的友好关系

C．不利于协议的执行
D．协议不具有法律效力
15．仲裁机构属于（    ）

A．民间组织
B．官方组织

C．半民间组织
D．半官方组织
16．航空运输的优势是（    ）

A．运量大
B．速度快

C．运费低
D．对包装要求高

17．根据货物是否已经装船，海运提单分为（    ）

A．清洁提单和不清洁提单
B．已装船提单和备运提单 

C．直达提单和转船提单
D．记名提单和指示提单
18．战争险属于（    ）

A．平安险
B．水渍险

C．一般附加险
D．特殊附加险
19．招标式拍卖又称为（    ）

A．密封递价拍卖
B．荷兰式拍卖

C．增价拍卖
D．减价拍卖
20．支票的付款人为（    ）

A．银行
B．政府

C．企业
D．个人
21．由一家承包商组织实施某项工程或某阶段工程的全部任务，对业主承担全部责任，履行承包商所拥有的全部权利的合同称为（    ）

A．单价合同
B．总价合同

C．总包合同
D．分包合同
22．随着产量的增加，企业产品的平均生产成本不断下降的现象被称为（    ）

A．学习经济
B．规模经济

C．规模扩张
D．竞争经济
23．世界汇率制度主要包括（    ）

A．固定汇率制、钉住汇率制
B．固定汇率制、浮动汇率制

C．浮动汇率制、钉住汇率制
D．浮动汇率制、固定汇率制、钉住汇率制
24．国际市场定价目标一般是指（    ）

A．利润目标
B．市场份额目标

C．利润目标、竞争目标
D．利润目标和市场份额目标
25．截止到2005年5月底，IMF的成员国有（    ）

A．180个
B．184个

C．185个
D．188个
二、名词解释题（本大题共5小题，每小题3分，共15分）

26．APEC

27．电子商务

28．要约

29．国际工程承包

30．战略联盟

三、简答题（本大题共5小题，每小题4分，共20分）

31．不同国家或地区经济发展水平的差异主要表现在哪些方面？

32．国际商务管理面对的国外法律体系包括哪些内容？

33．各国法律确定管辖权的原则有哪些？

34．简述国际商务纠纷产生的主要原因。

35．简述影响国际营销定价的主要因素。

四、论述题（本大题共2小题，第36小题13分，第37小题12分，共25分）

36．论科技发展对商务活动的主要影响。

37．试述国际商务谈判策略。

五、案例分析题（本大题共1小题，15分）

38．背景资料：从20世纪80年代中期开始，大量美国公司在美国和墨西哥边界的墨西哥一侧投资建厂，雇佣了超过50万以上的墨西哥工人，装配美国生产的零部件，然后再运回美国包装成最终产品在美国市场销售。美国公司这样做的目的是为了利用墨西哥廉价的劳动力。按照1966年的一项协议，墨西哥允许这些商品免税进入墨西哥，而美国只对运回美国的商品中增值的部分征收进口税。美国的工会组织认为这样做将减少美国的就业机会，经营这些工厂的美国企业则声称不这样做就无法与使用廉价劳动力的外国企业竞争。他们认为，这种选择是在墨西哥组装零部件、保留美国国内的部分就业与将整个生产移到国外、使美国丧失全部就业机会之间的一个选择。到1993年，墨西哥从这些加工装配业务中赚取的收入已经超过了石油出口的收入。根据1994年建立的北美自由贸易区协定，在未来15年内，美国、加拿大和墨西哥将逐步取消所有的商品贸易限制。美国向墨西哥转移加工业务将取得进一步的发展。

阅读以上资料后回答下列问题：

（1）为什么美国企业将其制造企业转移到美国和墨西哥边界的墨西哥一侧？

（2）这些美国企业采取了哪种国际竞争战略？这种竞争战略在哪些行业和哪种情况下可能给美国企业带来竞争优势？
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